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ゼロからでも構築できる７ステップ

基本設定
投稿のための文章の書き方
効果的な投稿の仕方
見込み客の獲得
信頼関係の構築
ダイレクト集客
情報拡散
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基本設定

基本設定1.

Facebookアプリをダウンロードして、個人情報な
どを入力を済ませ、アカウントを作ることを指して
います。
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投稿のための文章の書き方

要点を押さえて書くことが必要

魅力：タイトル
ペルソナ：誰に向けている？
商品内容：伝えたいことは何？
結果：それをすると、どうなるの？
行動：じゃあ、どうしたらいいの？



1)見やすい文章構成
2)使用する文字の選び方
3)わかりやすい文章の書き方
4)写真の使い方
5)反応がよい投稿時間
6)タイムラインの整理
反応が得られる記事投稿

投稿の型、コツを早く掴む
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ライティング実践方法



オンラインビジネスでは毎日の投稿や配信など、ライティングはとて
も大事です。ですが、なにも考えないで思いをつらつらと書き配信を

してしまいがちの方が多くいらっしゃいます。



なぜなら、FacebookやSNSが仕事のツールだという認識がない方が
多いからなのです。

まずは、毎日の配信をする場所であるFacebookやSNSを仕事で利用
しているものという認識をしましょう。

リアル店舗でいうところの、入り口のベストポジションの棚だと考え
てみてくださいね。
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具体例：500人集客した美里美希さんの文章
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効果的な投稿の仕方

決まった時間の投稿

毎日の活動として、朝７〜8時の間に投稿をすること
から開始。

その後は３〜４時間おきの投稿か、スタンプ、コメ
ントのコメント欄への投稿
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信頼関係の構築

普段からFacebookの友達との交流をしておく

20人くらいの人のタイムラインを見にいきコメント
する。

コメントくれた人へ返信する。
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ダイレクト集客

個別メッセージを入れていく
　
一見、敷居が高いことですが、日頃からの交流をし
ていると変な目では見られません。
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情報拡散

対談ライブ

イベント出店

キャンペーン（上級講座）

お互いのペルソナを紹介しあっているのと同じ状況
です。

イベント出店では自分以外の人が集客をしてくれて
いるので、自力以上の集客力がある。

紹介パートナーへシェア依頼をしていく


