
セミナーコンセプト
（25〜35文字タイトル）作成法
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セミナーに集客するために必要なもの

1. セミナーのタイトル

セミナーのコンセプトともいう

2. イベントリンク利用の場合

サンキューページでセミナーなどへの誘客する文章※テンプレートあり

3. ランディングページ作成

ヘッダー画像用意
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まずは、フロントを決める

1. 誰に何を売るのか？

ペルソナに、あなたの講座が、売れた。

このことを考えると、個別相談では話がスムーズに流れて進めやすいことが必要で
す。

潜在意識では、未来から時間がやってきますので逆引きします。ここから考えてい
きましょう。

そうすると、セミナーなどのフロントで、何をするのがいいのかがわかります。

勉強会・体験会・お茶会（プチ勉強会）・セミナー
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セミナーのタイトル作成方法

1. 潜在意識を活用するコンセプト・タイトル作成方法

ペルソナに、あなたの講座を、売れた。

このことを考えると、個別相談では話がスムーズに進めやすいことが必要です。

潜在意識では、未来から時間がやってきますので、ここから考えていきましょう。

そうすると、セミナーなどのフロントで、何をするのがいいのかがわかります。
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セミナータイトル・コンセプトを決める

どんなペルソナ？

ペルソナが参加したくなるようなコンセプトを考え、タイトルを考えましょう。

1. 数字を入れる：誰にでもわかりやすい

2. キラーワード：流行があるので時代を読む

3. 潜在意識に響く言葉：共振する言葉選び

4. スラスラと自然に読めるか：詰まったり「？」が生まれるなどは、集中力がそれるた

め、選ばない
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グルコン参加者の事例

時間経過とともに行動を繰り返すため作成に慣れて上手くなってくる 一般社団法人日本潜在意識アカデミー ®


